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La dimensione dello SVILUPPO SOSTENIBILE cresce visibilmente sia negli stili di vita delle persone, sia nel modo di fare
impresa. In questo quadro generale, il corso consente di analizzare modelli di successo prendendo spunto da aziende
medio piccole e vicine alla realtd imprenditoriale italiana. Intende affrontare le opportunita legate al modello di business
sociale e sostenibile e trasferire ai partecipanti la massima consapevolezza sugli strumenti di marketing green per
assumerli come fonte di valore reale per l'azienda.

Imprenditori, Responsabili marketing di aziende, Consulenti o neo professionisti di marketing, Neo laureati in marketing
o futti i soggetti che abbiano gid le conoscenze di base in materia di marketing che vogliano perfezionare e apprendere
un modello di marketing emergente ed in continua evoluzione.

Dott.sa Eliana Savino, ha consolidato la sua esperienza in ambito marketing ricoprendo il ruolo di Responsabile Marketing
in primarie aziende di vari settori, dalle multinazionali ai piccoli gruppi. Svolge le sue attivita in particolare nel settore del
benessere e della bellezza, fino ad arrivare al settore della moda e dei prodotti biologici. Attualmente svolge attivita di
consulenza marketing ed eco-marketing affiancando aziende che vogliano assumere una visone verde e che vogliano
adottare un approccio ECOSOSTENIBILE nelle loro azioni di marketing.

Il corso ha una durata complessiva di 16 ore ed & suddiviso in due giornate formative (25-26 Maggio 2012 - ore 9.30 -
18.30).

La sede di svolgimento del corso & presso il B&B “Torre Belvedere”, contrada Belvedere - Rutigliano (Ba).

Il costo del “Corso in Green Marketing” & di 350,00 euro. Il prezzo non & soggetto ad IVA e comprende il materiale
didattico e le dispense del docente.

Per iscrizioni effettuate da piU persone provenienti dallo stesso Ente o azienda sono previsti sconti sulle quote di iscrizione
successive alla prima. La partecipazione ai corsi & subordinata al pagamento dell’intera quota di iscrizione che dovra
essere versata almeno 7 giorni prima dell’inizio del corso. Il versamento dovra essere effettuato tramite:

Bonifico bancario, intestato a A.p.s. Forland via Indipendenza n°6/b, 70016 Noicattaro (BA),
presso Banca Carime — Filiale di Rutigliano (BA) —

IBAN: IT 10K0306741649000000000476

Le iscrizioni si ritengono confermate con l'invio della scheda di adesione, compilata in ogni sua parte, e ricevuta del
bonifico, via fax (080 4781145) o e-mail (info@forland.it).

Il corso si attiverd con un numero minimo di iscritti.
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Presentazione del corso e sviluppo sostenibile

ng

“la nuova economia”

Quadro socio-economiche sul tema dello sviluppo sostenibile

Concetto ampio di sostenibilita d'impresa

Come guidare il passaggio al modello di business sostenibile, guidare il cambiamento e non subirlo
La sostenibilitt come motore dellinnovazione

Perché produrre sostenibile2

Dal marketing convenzionale al green marketing

Nuovi mercati, nuovi stili di vita, nuove opportunita di business
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Il nuovo paradigma del Marketing 3.0

Un mercato che cambia: da clienfe a persona

Sostenibilia e consumi: il punto di vista dei consumatori privati e pubblici, dei produttori e dei distributori.
| social media come crocevia del cambiamento

| nuovi strumenti

Come costruire un piano di marketing green

Le certificazioni come opportunita di sostanza

Comunicare la sostenibilita dal packaging al prodotto (agire green ed essere riconosciuti dagli attori)
Case History dei mercati principali (agroalimentare/cosmesi/moda/arredamento/design...)
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Per iscrizioni ed informazioni consultare i siti web:
www.forland.it/corsi.php | www.alternativasostenibile.it/formazione.html|

Aps Forland

Via Mons. Laudadio, 23 — 70016 Noicattaro (BA)
Tel./fax 080 478.11.45 — 3208664052

e-mail info@forland.it www.forland.it



